Znak: ZG.802.7.2020
Zatacznik nr 1 do Zarzadzenia nr18/2020 Nadle$niczego Nadlesnictwa Gteboki Bréd z dnia 23.06.2020 roku

Regulamin sprzedazy surowca drzewnego na podstawie negocjacji handlowych
w Nadle$nictwie Gteboki Brod

§1
[Ogdine zasady negocjacji handlowych]

1. Do negocjacji handlowych moze przystapié osoba fizyczna, osoba prawna lub
jednostka organizacyjna niebedaca osobg prawng, ktérej odrebna ustawa przyznaje
zdolnos¢ prawng, wykonujaca dziatalno$¢ gospodarczg zajmujaca sie zakupem lub
przerobem surowca drzewnego (dalej przedsiebiorca).

2. Warunkiem uczestnictwa w negocjacjach handlowych jest akceptacja regulaminu
przed przystapieniem do procedury negocjacji handlowych przez przedsigbiorce
w formie pisemnej lub elektronicznej z adresu e-mail podanego w Centralnej
Kartotece Kontrahentow. Brak otrzymania zaakceptowanego przez przedsiebiorce
Regulaminu oznacza brak mozliwoéci wziecia udziatu w negocjacjach handlowych.

3. W negocjacjach handlowych nie moga uczestniczy¢ przedsiebiorcy, ktérzy:

1) sg zarejestrowani w Centralnej Kartotece Kontrahentoéw i posiadajg aktywna
blokade z powodu braku potwierdzenia zawarcia umowy kupna — sprzedazy
na pismie w dowolnej procedurze sprzedazy drewna w jednostkach
organizacyjnych Panstwowego Gospodarstwa Le$nego Lasy Panstwowe,

2) sa zarejestrowani w Centralnej Kartotece Kontrahentéw i posiadaja naleznosci
przeterminowane  w  jednostkach  organizacyjnych  Parnstwowego
Gospodarstwa Le$nego Lasy Paristwowe nie objete zabezpieczeniem.

3) nie sg zarejestrowani w Centralnej Kartotece Kontrahentéw i nie ziozyli
oswiadczenia o braku naleznosci przeterminowanych w jednostkach
organizacyjnych Panstwowego Gospodarstwa Lesnego Lasy Panstwowe nie
objetych zabezpieczeniem i o potwierdzeniu zawarcia wszystkich umoéw
kupna — sprzedazy na piSmie w dowolnej procedurze sprzedazy drewna
w jednostkach organizacyjnych Panstwowego Gospodarstwa Lesnego Lasy
Panstwowe.

4. Ochrona danych osobowych przedsigbiorcéw bioracych udziat w negocjacjach
handlowych jest realizowana na podstawie obowigzujacych przepiséw, w tym
Ogdlnego Rozporzadzenia o Ochronie Danych - rozporzadzenia Parlamentu
Europejskiego i Rady (UE) z dn. 27 kwietnia 2016r., zgodnie z ,Klauzulg
informacyjng o przetwarzaniu danych osobowych” stanowigca zatgcznik nr 2 do
regulaminu.

5. Procedure negocjacji handlowych mozna stosowaé¢ wytacznie dla surowca
drzewnego niesprzedanego w co najmniej dwdch aukcjach internetowych w aplikacji
e-drewno.

6. Procedura negocjacji dotyczy surowca drzewnego o okreslonej grupie handlowo-
gatunkowej (GHG) wymienionej w wykazie grup handlowo-gatunkowych ogloszonym
przez Dyrektora Generalnego Lasow Panstwowych na stronie internetowej Portalu
Lesno-Drzewnego, pozyskanego zgodnie z obowigzujgcymi normami i warunkami
technicznymi — wykaz aktualnie obowigzujgcych norm i warunkéw technicznych jak
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i wykaz aktualnych GHG dostepny jest pod adresem internetowym:
www.drewno.zilp.lasy.gov.pl/drewno.

7. Negocjacje handlowe moga odbywaé sie w formie: bezposredniego spotkania
Komisji negocjacyjnej z potencjalnymi nabywcami, wideokonferencji lub poprzez
ztozenie ofert. Forme ustala nadlesnictwo i podaje ja w ogtoszeniu o sprzedazy
w procedurze negocjacji handlowych.

8. Negocjacje ze strony nadlesnictwa prowadzi Komisja powofana decyzjg
nadlesniczego sktadajgca sie z co najmniej 3 osob.

9. Z negocjacji handlowych sporzadzany zostaje protokét zawierajacy ustalenia Komisji
z przedsigbiorcg. Komisja wraz z protokotem/protokotami przedktada nadlesniczemu
wnioski z negocjaciji. .Zatwierdzenie protokotu przez nadlesniczego pozwala na
zawarcie z przedsiebiorcg umowy kupna-sprzedazy. Wzér umowy stanowi zatgcznik
nr 1 do Regulaminu.

10.Sprzedaz na podstawie negocjacji handlowych moze odby¢ sie na wniosek
przedsiebiorcy lub na podstawie ogtoszenia Nadle$nictwa o sprzedazy w procedurze
negocjacji handlowych.

11.Proponowana wyjsciowa cena netto do negocjacji handlowych jest rowna cenie
otwarcia dla sortymentu reprezentatywnego danej grupy handlowo-gatunkowej
z aukgeji internetowych w aplikacji e-drewno dla Nadlesnictwa na dzien ogtoszenia
negocjaciji.

12.0 przyjeciu koncowej ceny netto z negocjacji handlowych decyduje Nadlesniczy.

§2
[Przebieg procedury negocjacji handlowych]

1. O planowanej sprzedazy w formie negocjacji handlowych nadlesnictwo informuje
potencjalnych oferentow poprzez wywieszenie ogloszenia na tablicy ogtoszen
w siedzibie nadlesnictwa oraz umieszczenie ogtoszenia na stronie nadle$nictwa nie
pdzniej niz 4 dni robocze przed dniem przeprowadzenia negocjacji liczonych od dnia
nastepnego po dniu wywieszenia i opublikowania ogtoszenia.

2. Ogtoszenie o sprzedazy w procedurze negocjacji handlowych zawiera:

a) forme negocjaciji,

b) sortyment/ GHG/ szacunkowy udziat klas grubo&ci i jakosci,
c) ilos¢ oferowanego surowca drzewnego,

d) minimalng ilo$¢ zakupu,

€) proponowang wyjsciowg cene netto,

f) termin i sposob ztozenia oferty,

g) termin ogtoszenia wyboru ofert przez Nadlesnictwo,

h) termin odbioru surowca drzewnego.

3. Przystgpienie przedsiebiorcy do negocjacji jest jednoznaczne z zapoznaniem sie
z treécig ogtoszenia o sprzedazy w procedurze negocjacji handlowych i akceptacja
jego zapisow.

4. Negocjowana cena dotyczy 1m® surowca i okreslana jest dla sortymentu
reprezentatywnego danej grupy handlowo-gatunkowej. Jest to cena netto w petnych
ztotych (bez podatku VAT), na bazie Ex Works Incoterms 2010:

a) po zrywce przy lesnej drodze wywozowej,

)
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b) bez dokonanej zrywki.

5. Ceny pozostatych klas jakosci i grubosci sg ustalane z zastosowaniem przelicznikow
dla sortymentow surowca drzewnego w ramach grupy handlowo-gatunkowej
obowigzujacych w Panstwowym Gospodarstwie Lesnym Lasy Panstwowe w dniu
przeprowadzania negocjacji. Wykaz przelicznikéw ustala w drodze decyzji Dyrektor
Generalny Laséw Parstwowych i opublikowany jest on na stronie internetowej
portalu le$no-drzewnego.

6. Ceny wyliczone na podstawie przelicznikéw zaokraglane sg z dokfadnoscia do
jednego grosza.

7. W przypadku negocjaciji handlowych prowadzonych na podstawie ztozonych ofert:

1) przystepujacy do negocjacji przedsigbiorcy przesytajg w wyznaczonym
terminie ofertg zgodnie z warunkami wynikajacymi z ogloszenia negocjacii
handlowych; oferta musi zawieraé:

a) petng nazwe przedsigbiorcy sktadajgcego oferte wraz z numerem NIP
i REGON,

b) iloé¢ oferowanego surowca drzewnego jakg przedsiebiorca chce
zakupi¢ (nie mniejsza niz podana w ogtoszeniu minimalna ilosé
zakupu),

Cc) proponowang przez przedsigbiorce cene netto reprezentanta GHG,

d) niezbedne dane teleadresowe do kontaktu z przedsiebiorca,

e) wybrang forme pfatnosci zgodnag z zapisami §4 regulaminu,

f) oswiadczenie o braku naleznosci przeterminowanych nie objetych
zabezpieczeniem oraz potwierdzeniu zawarcia wszystkich uméw
kupna-sprzedazy na pismie (jezeli przedsiebiorca nie jest
zarejestrowany w Centralnej Kartotece Kontrahentéw)

2) przedsigbiorca moze zlozy¢ oferte tylko raz w wyznaczonym terminie, nie ma
mozliwosci jej korekty,

3) przedsigbiorca zwigzany jest ztozong ofertg do dnia zawarcia umowy kupna-
sprzedazy przez Nadlesnictwo,

4) Nadlesnictwo nie odpowiada za skutki nieprawidtowo zlozonej oferty zakupu
surowca drzewnego,

5) Komisja sporzadza z przeprowadzonej negocjacji handlowej protokét,
w ktdrym opisuje ustalenia (m.in. ilos¢ surowca jakg oferent chce kupié,
wynegocjowang ceng netto reprezentanta GHG, termin odbioru surowca,
spos6b pfatnosci) zawarte z oferentami oraz ocenia, ktére ustalenia
z oferentami sg najkorzystniejsze dla Nadle$nictwa, opisuje przebieg
procedury oraz przedktada sporzadzony protokét wraz z wnioskami Komisji
Nadlesniczemu,

6) protokdt zatwierdza Nadlesniczy oraz decyduje o wyborze oferty
i przedsigbiorcy, z ktérym zostanie zawarta umowa kupna-sprzedazy,

7) decyzja o wyborze oferty podejmowana jest przez Nadle$niczego - jest ona
ostateczna i niepodwazalna,

8) przedsigbiorcy bioracy udziat w negocjacjach sg informowani o wynikach
negocjacji w terminie podanym w zaproszeniu do negocjaciji.
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8. W przypadku negocjacji handlowych prowadzonych w formie bezpoéredniego

spotkania Komisji negocjacyjnej z potencjalnymi nabywcami lub wideokonferencii:

1) sporzadza sie protokoly z przeprowadzonych z kazdym przedsighiorca
negocjacji zawierajgce informacje o: przedsigbiorcach biorgcych udziat
w negocjacjach, przebiegu negocjacji (w tym: ilosci oferowanego surowca
drzewnego jakg dany przedsiebiorca chciat zakupi¢ i proponowanej przez
tego przedsiebiorce cenie netto dla danego reprezentanta GHG, sposobie
ptatnosci), wyniku negocjacji (w tym m.n.: ilos§¢ sprzedanego surowca,
wynegocjowang cene netto reprezentanta GHG, termin odbioru surowca,
sposobie pfatnosci).

2) protokoly wraz z wnioskami Komisji przedstawione zostajg przez Komisje
nadle$niczemu, ktéry podejmuje decyzje o wyborze oferty i przedsigbiorcy,
z ktérym zostanie zawarta umowa kupna-sprzedazy.

3) decyzja o wyborze oferty podejmowana jest przez Nadle$niczego - jest ona
ostateczna i niepodwazalna,

4) przedsiebiorcy bioracy udziat w negocjacjiach sg informowani o wynikach
negocjacji w terminie podanym w zaproszeniu do negocjacji.

§3

[Umowa kupna-sprzedazy]

. Umowa kupna-sprzedazy obowiazuje od dnia zatwierdzenia przez Nadlesniczego

protokotu z negocjaciji i podjecia decyzji o wyborze oferty danego przedsigbiorcy i na
jego podstawie zostaje zawarta. Wymagana jest forma papierowa opatrzona
wtasnorecznymi podpisami lub cyfrowa opatrzona elektronicznym podpisem
kwalifikowalnym.

. Zawierajac umowe kupna-sprzedazy w procedurze negocjacji handlowych

przedsiebiorca, ktory zabezpieczy w peini naleznosci przystugujgce Skarbowi
Panstva moze wybra¢ odroczony termin ptatnosci za zakupione drewno,
wynoszacy: 14 dni, 21 dni, 30 dni. Sprzedawca moze wyrazi¢ zgode na wydtuzenie
terminéw ptatnosci do maksymalnie 90 dni od daty wystawienia faktury, pod
warunkiem zapewnienia nalezytego zabezpieczenia.

. Podpisanie umowy kupna-sprzedazy nastepuje do 14 dni roboczych od dnia

nastepnego po zakonczeniu negocjacji. Niedotrzymanie przez przedsigbiorce
terminu oznacza, ze zawarcie umowy kupna — sprzedazy nie zostato potwierdzone
na piémie. Brak potwierdzenia zawarcia umowy kupna — sprzedazy w wyznaczonym
terminie uprawnia nadlesniczego do odstgpienia od umowy kupna-sprzedazy oraz
natozenia blokady w aplikacji e-drewno i w Portalu Lesno-Drzewnym oraz
w procedurze negocjacji handlowych w Nadlesnictwie Gigboki Brod na okres 360 dni
liczonych od dnia podpisania przez nadlesniczego protokotu negocjacyjnego.
§4

[Realizacja umowy]

. Wydanie surowca drzewnego przedsigbiorcy moze nastgpi¢ po uiszczeniu

naleznosci za wydany surowiec w formie przedptaty lub po ztozeniu zabezpieczenia.

. Przedsiebiorca przyjmuje do wiadomosci, ze zabezpieczeniem naleznosci Skarbu

Panstwa, z tytutu zakupu surowca drzewnego, sg odpowiednio:
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a) gwarancja bankowa,
b) gwarancja ubezpieczeniowa.

3. Dopuszcza sie ustalenie przez strony innej formy zabezpieczenia naleznosci z tytutu
sprzedazy surowca drzewnego niz wymienione w ust. 1 pod warunkiem uzyskania
przez nadlesniczego zgody dyrektora Regionalnej Dyrekcji Laséw Panstwowych w
Biatymstoku.

4. W procedurze negocjacji handlowych nie stosuje sie rabatu.

5. Przedsigbiorca moze sktada¢ reklamacje iloSciowe i jakosciowa za zakupiony
surowiec drzewny, z zastrzezeniem §4 pkt. 6, w terminie 14 dni od daty wystawienia
dokumentu wydania surowca drzewnego. Reklamacje obejmujgce wady, ktdrych
efektem moze by¢ szybko postepujgca deprecjacja surowca drzewnego (sinizna,
brunatnica, zaparzenie, pekniecia, zasiedlenie przez owady) przedsiebiorca moze
sktada¢ w terminie do 5 dni od daty wystawienia dokumentu wydania surowca
drzewnego. Reklamacja ilosciowa z tytutu btednego pomiaru przystuguje jedynie
w przypadku surowca mierzonego w sztukach pojedynczo. Rozpatrzenie reklamaciji
nastapi nie pézniej niz 14 dni kalendarzowych od daty zgtoszenia.

6. Zasady rozpatrywania reklamacji na surowiec drzewny stosowane w Paristwowym
Gospodarstwie Lesnym Lasy Panstwowe ustalane sg decyzjg Dyrektora
Generalnego Lasdéw Panstwowych. W przypadku surowca drzewnego wydawanego
na podstawie protokotu przekazania (PP) strony umowy moga uzgodni¢ dodatkowe
warunki rozpatrywania reklamaciji.

7. W przypadku negocjacji handlowych dotyczgcych pozostatosci drzewnych zapiséw
z § 4 ust. 5i 6 nie stosuje sie.

Zatwierdzam do stospwania

NADKESNICZY
taboki Brod

iotr Karnasiewicz A1

Zapoznatem sie z powyzszym regulaminem
(wraz z zatgcznikami) i go akceptuje

.............................

(data i podpis Klienta)

Wykaz zatgcznikow do Regulaminu:
1. Wz6ér umowy kupna-sprzedazy na:
a. drewno,
b. pozostatosci drzewne.
2. Klauzula informacyjna o przetwarzaniu danych osobowych.
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